CompanyGame: Oferta formativa basada en simuladores.

Sector

Sector Textil — Ropa
vestir para hombre

Corbatul requiere la aplicaciéon practica de los conocimientos
relacionados con el control de costes, control de gestidn,
presupuestacion y financiacion empresarial. El simulador se
desarrolla en una empresa que produce y comercializa ropa de
vestir para hombre.

El mercado estd en una situacion avanzada de madurez y con margenes
muy ajustados. El alumno debera aprender a gestionar en una situacion de
resultados negativos.

-
vael Los alumnos, trabajando en equipo, deberan tomar decisiones en
diferentes ambitos de gestion y saber estimar el impacto que tendran
4 estas decisiones sobre los resultados de la compafiia. Para verificar que los
alumnos saben realizar de forma fiable estas estimaciones, deberan
introducirlas en el area de decisidon correspondiente. La fiabilidad de los
resultados condicionaran el Valor de la Compaiia.
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FINANCIACION

Modalidad

Competitivo

Es recomendable que los alumnos construyan sus estimaciones a partir de
una hoja de calculo en la que modelicen los resultados que ofrece el
simulador.

Los participantes deberan tomar decisiones relacionadas con:

- Productos Produccion

Tlem po Amplitud de gama, calidad Ampliacion de la capacidad de
materia prima, packaging vy produccion, unidades a producir por

18 a 32 horas mejora de la calidad del producto y porcentaje de gasto en
producto. mantenimiento de la planta.
Marca Financiaciéon a corto y largo
Gasto en promocion de marca. plazo
Precios Seleccion de los instrumentos

_ financieros  mas  adecuados vy

Precios ~ por  producto y  captacidn de los recursos.

descuentos al canal comercial.

Presupuesto

Realizacion de la estimacion de
resultados y balance para el siguiente
periodo.
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